
Die Lebensversiche-
rung stellt seit jeher
einen wesentlichen

Baustein bei der Finanz-
planung dar.

Moderne, den veränder-
ten Marktbedingungen ent-
sprechende Lebensversiche-
rungsprodukte gelten auch
in Zeiten niedriger Zinsen als
wertvolles Vorsorgeinstru-
ment, um sich lebenslang mit
einer monatlichen Rente ab-
zusichern.

Doch worauf kommt es
beim Abschluss einer Lebens-
versicherung an? Darüber
diskutierte Standard Life mit
den Finanzexperten Richard
Kolano, Geschäftsführer der
proFINA Finanzberatung,
und Georg Weinberger, Part-
ner beim Wirtschaftsprü-
fungs- und Beratungsunter-
nehmen KPMG.

Hohe Flexibilität
„Die Anforderungen, Bedürf-
nisse und Risikobereitschaft
des Kunden sowie sein per-
sönliches Umfeld spielen
beim Abschluss einer Lebens-
versicherung eine wichtige
Rolle“, betont Richard Kola-
no. „Daher bieten moderne
Produkte spezifische Ziel-
gruppenlösungen und wei-
sen eine hohe Flexibilität bei
den individuellen Gestal-
tungsmöglichkeiten auf.“

So funktioniert Vorsorge heute

Gute Renditechancen
Flexibilität ist äußerst wich-
tig, aber nicht ausreichend,
umdieVorsorgezielezuerrei-
chen. Das Versicherungspro-
duktmussvorallemaucheine
ausreichend hohe Rendite er-
wirtschaften, damit der Kun-
deseineVorsorgelückeschlie-
ßen kann.

Risikoabsicherung
Innovative Investmentkon-
zepte wie insbesondere Multi
Asset Fonds bieten mit ihren
vielen unterschiedlichen
Strategien rentable Lösung-
en für alle Risikotypen – von
defensiv bis risikofreudig.

Die breite Streuung er-
möglicht es, aus unterschied-
lichen Anlageklassen stabile
Erträge zu erwirtschaften.

Durch die Diversifikation
wirddieAbhängigkeitvonder
Entwicklung einer Assetklas-
sereduziertunddamitdieSta-
bilität des gesamten Portfo-
lios gestärkt.

Weinberger: „Dabei geht
esnichtnurumdasAblebens-
risiko, sondern insbesondere
um das Langlebigkeitsrisiko.
Das Risiko, länger zu leben
als das Sparguthaben reicht,
kann durch eine Lebensversi-
cherung abgedeckt werden,
um so die Auszahlung einer
monatlichen Pension bis ans
Lebensende zu sichern.“

Eine Lebensversicherung
solltedaherinkeinemVorsor-
geplan fehlen!

Tipp: Einen qualifizierten
FinanzberaterfindenSieüber
folgende Websites:
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INTERNET
www.wko.at/pro-kunden
www.standardlife.at

Lebensversicherungen. FokusaufmodernenInvestmentkonzeptenundhoherFlexibilität
Hilfreiche Optionen
Wenn besondere Ereignisse
imLebeneinesMenschenein-
treten – wie etwa Heirat oder
Scheidung, Geburt eines Kin-
des, Erwerb von Wohnraum,
Krankheit oder Arbeitslosig-
keit–dannverändernsichzu-
meist die Anforderungen an
eine bereits abgeschlossene
Lebensversicherung.

Diese sollte somit
grundsätzlichandiejeweilige
Lebenssituation des Kunden
angepasst werden können.

Hohes Augenmerk ist bei
Abschluss eines Vertrags
daher unbedingt auf die
Möglichkeit zur vorzeitigen
Entnahme bei finanziellen
Engpässen oder Zuzahlung,
wenn einmal mehr Geld zur
Verfügungsteht,zulegen–so-
wie auf die Absicherung und
Beitragsbefreiung bei einer
Berufsunfähigkeit.

Die Kapitalanlage ist in
den vergangenen Jahren
deutlichkompliziertergewor-
den,daheristausSichtdesFi-
nanzprofis auch die Invest-
mentkompetenz einer Versi-
cherungsgesellschaft ein be-
deutender Faktor bei der
Wahl des Produktes.

KESt-frei
„Ein Vorzug der Lebensversi-
cherung liegt darin, dass ihre
Erträge im Gegensatz zu klas-
sischen Sparprodukten nicht
der Kapitalertragssteuer
(KESt) unterliegen“, erläutert
Georg Weinberger von
KPMG.

Lebenslange Rente
Lebensversicherungsproduk-
te unterscheiden sich von an-
derenSparformen,dasiebio-
metrische Risiken absichern
können.
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Mag. Georg Weinberger
KPMG

„Die Finanzlage
eines Versicherungs-

unternehmens
sollte in eine

Produktentscheidung
miteinbezogen

werden.“
Christian Nuschele

Standard Life

„Die Kombination
aus Versicherung und

Investmentfonds
bietet gute Rendite-
chancen und gleich-

zeitig Lösungen
für sicherheits-

orientierte Kunden.“
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Standard Life
– Versicherungsunternehmen
mit Sitz in Edinburgh
– Investmenterfahrung seit 1825
– Rund 4,5 Millionen Kunden
weltweit (ca. 500.000 Kunden in
Österreich und Deutschland)
– Nach der Fusion mit Aberdeen
Asset Management verwaltet die
neu gegründete Standard Life
Aberdeen plc. ein Vermögen von
737 Mrd. Euro und zählt da-
mit zu den größten Investment-
gesellschaften weltweit mit
Kunden in rund 80 Ländern.

Richard Kolano
proFiNA Finanz- &

Vermögensberatung GmbH

„Eine Lebensver-
sicherung sollte so

flexibel wie das
Leben sein.“

TIPPS DER
FINANZEXPERTEN
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